
Buro Modern is reeds meer dan 75 jaar actief als onafhankelijk totaalinrichter in de kantorenmarkt en 
zorgsector, en dit voornamelijk in de regio Vlaanderen. Vanuit onze hoofdzetel te Waregem en ons 
bijkantoor te Antwerpen bedienen wij dagdagelijks onze bestaande en potentiële klanten. Onze producten 
en oplossingen zijn ontworpen om een productieve, gezonde en inspirerende werkomgeving te creëren. 
We helpen organisaties effectiever en efficiënter te werken, hun merk uit te stralen en hun bedrijfscultuur 
te ondersteunen. Onze activiteiten zijn gegroepeerd in drie divisies die onderling samenwerken, nl BM 
Meubilair (gerenommeerde topmerken en maatwerkoplossingen), BM Totaalinrichting (afwerking, renovatie, 
project coördinatie, werfopvolging, …) en BM Conceptstudio (create, concept & design). Onze klanten zijn 
zelfstandigen, KMO’s, grote nationale en internationale bedrijven, Overheden en instanties in de zorgsector.  

In het kader van de verdere uitbouw van onze sales organisatie zijn wij voor onze afdelingen Meubilair en 
Totaalinrichting op zoek naar een gedreven Senior Sales Accountmanager M/V met ruime ervaring in het 
inrichten van kantoorgebouwen en affiniteit met interieurinrichting en nieuwe werkconcepten.
Uw uitvalsbasis is ons satellietkantoor te Antwerpen, maar u kunt ook van thuis werken of op onze hoofdzetel 
te Waregem. 

UW VERANTWOORDELIJKHEDEN

•	 Je onderhoudt uitstekende contacten met eindklanten , interieur- & architecten, ergonomen,  
	 (workplace) consultants, design & build bedrijven en andere belangrijke voorschrijvers. 
	 Je luistert naar hun behoeften en kunt deze vertalen in concrete op maat gesneden oplossingen.
•	 Je bent een gepassioneerd doorzetter met uitstekende commerciële vaardigheden en voldoende  
	 overtuigingskracht om deals met succes af te sluiten.
•	 Je streeft naar een lange-termijn-relatie met je doelgroep en naar maximale klanttevredenheid.
• Je maakt concrete voorstellen en offertes op, gesteund door onze commerciële binnendienst en 
	 ontwerpstudio. 
• Je volgt de trends op de voet en bent leergierig naar nieuwe innovatieve ideeën.  
• In deze functie rapporteer je aan de zaakvoerders.
 

JOUW PROFIEL

•	 Je beschikt over een bachelor denkniveau en een echte doe-mentaliteit.
• Je hebt ervaring met de te bewerken doelgroep
• Je hebt affiniteit met het interieurinrichten van gebouwen.
• Je ziet de werkomgeving als een belangrijke strategische tool die een boost kan geven aan organisaties, 	  
	 bedrijven en vooral aan mensen.
• Je volgt met een ongezonde dosis interesse de nieuwste trends op de voet en je gelooft in het positief	  
	 effect en de kracht van innovatie in de werkomgeving.
• Je bent bovenal een gedreven verkoopstalent en wil er 100% voor gaan! 
• Je bent woonachtig in de ruime omgeving van Antwerpen
• Je bent een netwerker pur-sang.
 

ONS AANBOD

Werk je graag binnen een leuk team en een gedreven omgeving waarbij iedereen de neuzen in dezelfde 
richting heeft staan? Dan is dit iets voor jou! 

Wat mag je verwachten qua salarispakket? 
•	 Aantrekkelijk salaris
•	 Mooie bedrijfswagen
•	 Tools: laptop en smartphone
•	 Forfaitaire onkosten

GEPRIKKELD? Reageer dan snel en bezorg ons je cv! vacature@buromodern.be

Tot binnenkort!
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